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Jarl Timber - med omsorg for framtiden.

| skuggan av andra varldskriget sokte Holger Jarl — relativt nybliven hemmansagare pa fadernegérden
Kalvamo - ytterligare inkomstkallor for att dryga ut ett ganska magert jordbruk. Vad ldg narmast tills hand —
jo att utnyttja gardens resurser — och med en broder som drev akerirérelse — och med svérigheter med att
skaffa bra gengasved for driften av sina bilar sa var inte steget langt fran tanke till handling och nédvéandiga
maskiner — en dubbelklingkap och en gengashugg inkdptes och snart var en relativt omfattande produktion
av gengasved i hektoliter sackar ingang — och ortens och kringliggande &kerier blev stadiga kunder. Detta
skedde som en sidonaring till jordbruket — i en angransande byggnad till sjalva ladugarden.

Nar kriget tog slut och hamnar och transporter gick tillbaka till mer normala gangor — sa hade Holger Jarl
fatt smak pa hur det var att vara industriidkare — men den paféljden att gengashugg och kapsag byttes ut
mot en relativ enkel sagbank med tillhérande dubbelkantverk — och ett sdgverk sdg dagens ljus och
produktionen startade den 4 febr 1946.

Produktionen av gengasved hade varit en stor framgéang — och sagverksrorelsen vaxte sakta men sakert — och
1952 byggdes en helt ny sdg — en ARI-sag som var det basta som stod att uppbringa . Nu med sagbank klyv
och dubbelkantverk.

Nu kunde man erbjuda kunder bade pd hemmamarknaden och pa export genom kajexportorer —ett storre
sortiment av virke i gangse dimensioner.

Ravaran kom fran de erkant goda lokala skogsagarna — och detta har alltid varit féretagets grundmurade
lojalitet att alltid std de lokala leverantérerna mycket nara.

Detta var grundstommen till vad senare skulle bli kant och etablerat som Jarl-Tra AB.

Redan 1964 sa fick Holger Jarl hjélp av sin édldste son Ronney — och senare under 60-talet och borjan av 70-
talet foljdes han av sina broder som kom in i foretaget efter avslutad skolgang.

Under 60-talets senare halft vaxte foretaget kraftigt och investeringar skedde redan da i vidareforadling som
hyvling och torkningsanlaggningar.

Foretaget har ocksa varit marknadsledande vad galler etablering av direktkontakter med kunder runtom om i
Europa och framst i England — och mycket tid har lagts ner pa kundrelationer. Detta har varit Ronneys stora
intresse — och i en tid nar detta inte alltid sdgs med blida 6gon av det etablerade etablissemanget — som
garna forsokte halla producent och slutkund sa langt fran varandra som mojligt.

Men genom en tuff och oradd marknadsféring och med stor personkdannedom genomférdes detta och i
dagens lage ar ju “direktkontakt med kund” ett mantra for alla etablerade producenter.

Exporten har alltid varit under stor utveckling — och utgor i dagslaget mellan 85-90% - men en trogen
kundkrets pa svenska hemmamarknaden har alltid funnits.

Idag ar UK/England med sina ca 80% otvivelaktigt storst men marknader som Danmark Holland Tyskland
och Japan har ocksa en viktig roll i det internationella kontaktnatet.

Néamnas bor ar att manga av de etablerade kundkontakterna — speciellt pa England har varit kunder i en
avsevard tid — och manga av dessa har blivit mycket goda personliga vanner.

I harmoni med dessa kunder och den snabba volymdkningen utvecklas d@ven miljdarbetet och samarbetet
med leverantorerna av rdvaran — skogen. En naturresurs som maste hanteras 6dmjukt och med sunt
bondférnuft. Huvudleverantdrerna ar de privata och lokala skogsagarna som finns inom en 50-100 km radie
runt Broakulla.



Dessa har blivit kdrnan i foretagets verksamhet. Aven en viss del av rdvaran kommer aven fran narliggande
sagverk.

Ar 2002 flyttades stafettpinnen 6ver till tredje generationen i ledet i Jarl — i och med att Henrik Jarl — Ronney
Jarls a@ldste son blev utvald till VD i foretaget — detta har nu med facit i hand visat sig varit mycket positivt for
JT - mycket nytankande och friska idéer — med en klar malsattning att fordandra och utveckla den tekniska
kapacitet — med hjalp av handplockade medarbetare —"lagledare”.

Ar 2005 skedde en stor forandring i foretaget. Ronney Jarl / genom sitt Bridgehill AB — samt den gamle gode
vannen sedan 25 ar Bernt lvarsson Profura AB — gjorde en rekonstruktion av foretaget och |6ste ut de gamla
tidigare dgarna.

Foretaget forfogar av en mycket modern maskinpark — saglinjen ar fortfarande en av de nyaste i landet — och
sedan rekonstruktionen 2005 har ytterligare konkurrensvinnande investeringar gjorts i effektiva utrustningar
och fler &r pa gdng — men aven pa managementsidan har kraftig forstarkningar gjorts — och planerna och
malsattningarna for framtiden med mer kostnadseffektiv utrustning samtidigt med en strategisk
marknadsforing gor att foretaget ar otroligt val forberett och fokuserat pa framtiden.

Den 31 oktober 2007 blev det klart att Norvik-gruppen A/S, Reykjavik, Island, forvarvar Jarl Timber AB.

Foretagets anpassning internationellt ar vida kdnt och och varumarket Jarl — mycket valetablerat och valkant
speciellt i England — bl annat med narvaron av egen terminal och distribution.

Den totala producerade arsvolymen ligger for narvarande pa ca 160 000 m3 — men malsattningen ar att na
250 000m3.

Tradslagsfordelningen 85% Spruce/Gran — resten Pine/Fur.

Foradlingsgraden d v s hyvlat/reggat ligger for narvarande pa 72% och kommer att stiga efter
hyvelinvesteringen som kommer att ske under 2008.

Foretaget byter ocksd namn frén Jarl-Tra AB till Jarl-Timber for att stérka den intenationella profilen.
Ytterligare investeringar planeras for att Jarl-Timber ska kunna sakerstélla bade den inre och den yttre miljon.
Narmast pa dagordningen — med driftstart under hosten 2007 &r en helt ny torkanldggning som skall klara
de nya moderna krav vad betréffar kvalitet och miljé och storre volymer — samt med varmeatervinning.

Jarl-Timber satsar pa en stark identitet och profil bade regionalt och internationellt — for att kunna mdta en
foranderlig och kréavande framtid och att utveckla nya kommunikationer sa som hemsida —
presentationsmaterial och andra behovliga saljverktyg.

Katalysatorn i denna kommunikation — CARING FOR THE FUTURE.

Idag ar Jarl-Timber en palitlig och erfaren partner som klarar de hogt stéllda leveransvillkoren och kundernas
olika krav. Tusentals kunder och ndjda partners bland skogsagare — kommuner och logistikforetag bekraftar
detta. Jarl-Tra ar idag en omtyckt och respekterad partner.

Det storsta erkdnnandet pa detta kommer naturligt nog fran foretagets Engelska kunder — som kontinuerligt
skickar over 3-4 grupper om 3-5 trainees arligen till Jarl-Timber for en veckas intensiv traning i den
smalandska skogskulturen — trékunnandet — det olika sdgverksprocesserna och den envisa Smaldandska
kvalitetskanslan.

Detta har redan givit till resultat att 3-5 stycken redan har avancerat till Branchmanagers / eller Deputy
Branchmanagers — och detta vid en alder av 25-27 ar- den 21 november 1982 var en ung herre vid namn
John Carter pa en liknande resa och besokte oss under en heldag — han &r nu chef fér Travis Perkins som ar
Englands storsta Timber and Builders Merchant.

Detta har aven spridits sig till IKEA som tva ganger arligen skickar sina grupper bestdaende av 16- 20 méan/
kvinnor- i sin s k Wood-Basic groups som far en mycket intensiv dagskurs — med allt fran skog-sag-till
kvalitets-sortering furulameller — och dér kurserna ar 6vertecknade halvarsvis i forvag.



Detta borgar med stor omsorg for framtiden.
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